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ABSCHLUSSKOMPETENZ
IM RICHTIGEN

MOMENT ZEIGEN

Den Abschluss aktiv, klar und
wertschatzend gestalten — fiir mehr
Verbindlichkeit und erfolgreichen

Verkaufsabschluss.

DAUER LIELGRUPPE SPRACHEN FORMAT MAX. GRUPPENGROSSE
1Tag Mitarbeitende im Verkauf, Deutsch, Franzosisch, Prasenztraining 12-14 Teilnehmende
Account Management, ltalienisch, Englisch (firmenintern)
Business Development, fir maximale Interaktnvitat
Kundenbetreuung und und nachhaltigen Lemerfolg
Unternehmertum
Viele Verkaufsgespriche scheitern nicht am Bedarf oder Nutzen, Die Psychologie des Abschlusses verstehen

sondern am fehlenden oder zu zégerlichen Abschluss. N - .
e 3 Den richtigen Abschlusszeitpunkt erkennen

Dieses Training stérkt Ihre Fahigkeit, den richtigen Moment zu Abschlussbereitschaft des Kunden einschatzen

erkennen, Sicherheit auszustrahlen und den Abschluss aktiv, Eiralite valincelcte Abechlisstachniken

professionell und kundenorientiert zu gestalten.
Fragetechniken fiir den Abschluss

Sie lernen wirksame Abschlusstechniken, bauen Abschluss- Umgang mit letzten Einwanden und Bedenken

sicherheit auf und gewinnen Routine im Umgang mit letzten

T T T R Entscheidungsunterstitzung fir den Kunden anbieten

Verbindlichkeit schaffen und nachste Schritte definieren

Fur mehr Abschliisse, héhere Conversion und zufriedene Kunden. . i N £
Abschlisse im Team und mit Fuhrung unterstiitzen

a Praxistibungen und Feedback fir mehr Abschlussstérke
LERNZIELE

Den richtigen Zeitpunkt fir den Abschluss erkennen

Abschliisse aktiv und klar herbeifihren NACHHALTIBE WIRKUNG

Sicherheit und Uberzeugung im Abschlussgespréich gewinnen Sie filhren mehr Gespriche erfolgreich zum Abschluss
Kaufentscheidungen positiv beeinflussen und steigern lhre Abschlussquote nachhaltig.
Elnwan.de gegen den Abschiu?s scxu-verah behandleln d Das erhsht lhren Vertriebserfolg, stérkt lhre Wirkung
Verschiedene Abschlusstechniken situationsgerecht einsetzen
Verbindlichkeit schaffen und néchste Schritte sichern

Abschlussroutinen entwickeln und im Alltag verankern

als Verkaufer und schafft messbaren Mehrwert fiir Ihr

Unternehmen.
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